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editorial

de SOGARPO estuvo condicio-

nada por el contexto econémico
de crisis que estamos atravesando,
en un panorama en el que los cos-
tes financieros y el acceso al crédito
son dos de los principales problemas
para el empresariado. Con este esce-
nario, es fundamental impulsar ins-
trumentos orientados a reducir el
coste de financiacion de las pymes,
reducir el riesgo a los financiado-
res y maximizar la eficiencia de las
aportaciones publicas. El Sistema
de Garantia Reciproca es un instru-
mento idéneo para conseguir estos
objetivos, pues aporta una dilatada y
contrastada experiencia como instru-
mento de apoyo a la pyme (Unico en
lo que respecta a posibilitar el acceso
al crédito a través de la garantia) y se
configura como la solucién mas agil
y eficiente para fomentar el crédito a
las pequenas y medianas empresas.

Durante el ano 2012, la actividad

En estos términos se refirié el presi-
dente de SOGARPO, Luis Novoa, du-
rante la Junta General de este afo,
celebrada el 23 de mayo, un acto en
el que puso en valor iniciativas como
la Linea ICO-SGR 2013, y en el que
pidié a las administraciones un
mayor apoyo en la dotacion de los
recursos necesarios para que las
S.G.R. podamos mantener las es-
tructuras que nos permitan ofrecer
nuestros servicios a un nivel ade-
cuado.

Desde SOGARPO vemos con opti-
mismo las posibilidades que »
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DE SOGARPO EN PONTEVEDRA, LALIN, A ESTRADA Y OURENSE

SOGARPO ha celebrado jornadas infor-
mativas en Pontevedra, Lalin, Ourense
y A Estrada, con el objetivo de dar a co-
nocer a las pymes las lineas de financia-
cion especificas para operaciones con
el aval de la Sociedad de Garantia Reci-
proca.

SOGARPO esta firmando con distintos
organismos y entidades de crédito Li-
neas de Financiacion especificas para
operaciones con su aval, que contem-
plan las distintas modalidades habitua-
les en la operativa diaria de las pymes:
Créditos/Préstamos para CIRCU-
LANTE; Préstamos para REESTRUC-
TURACION de PASIVOS, y Préstamos
para NUEVAS INVERSIONES.

El objetivo es dar a conocer el contenido
de estas Lineas de Financiacion, que in-
cluyen el programa ICO-SGR 2013; MI-
CROCREDITOS 2013 -puesto en marcha
por el IGAPE y cuyas operaciones forma-
lizadas dispondran del aval de SOGARPO
por el 100% de la financiacion-; asi como
un adelanto de las caracteristicas mas
significativas que, previsiblemente, in-
cluird el préximo programa RESOLVE
2013 del IGAPE.

Asimismo, en las sesiones se explicé
el contenido de la Guia Practica para
Pymes - Claves para acceder a la Fi-
nanciacion, editada por SOGARPO y
que se puede descargar de forma gra-
tuita desde www.sogarpo.es.

EL IGAPE ABRE LA LINEA MICROCREDITOS 2013 PARA EMPRESAS
AVALADAS POR LAS SOCIEDADES DE GARANTIA RECIPROCA

El IGAPE ha firmado un convenio con las
Sociedades de Garantia Reciproca galle-
gas para formalizar la puesta en marcha
del programa MICROCREDITOS, una
iniciativa que tiene como objetivo ha-
bilitar un mecanismo de colaboracién
con el que las microempresas gallegas
puedan reforzar las garantias ante las

entidades financieras para acceder al
crédito al financiar sus inversiones.

En el marco de este plan, SOGARPO
avalara operaciones por el 100% de la fi-
nanciacién, con un importe maximo de
25.000 euros. El plazo de amortizacién
sera de 5 anos, incluido un aflo como
maximo de carencia.

La linea permanecera abierta hasta el 31
de diciembre y a ella podran acogerse
entidades que cumplan los requisitos de
microempresa, segun la definicion es-
tablecida por la UE, y que desarrollen su
actividad en Galicia. Los proyectos de in-
version deben consistir en la adquisicion
de activos a terceros, y los conceptos de
gasto financiables seran inmovilizado
material, exceptuando la adquisicion de
terrenos y edificaciones; y el siguiente
inmovilizado intangible: aplicaciones in-
formaticas, propiedad industrial e intelec-
tual, cdnones de entrada de concesiones
administrativas o franquicias e inversiones
realizadas en un local alquilado y que que-
den definitivamente incorporadas a él.
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ofrecen para las empresas la publica-
cion por parte del IGAPE del programa
Microcréditos 2013 para proyectos
de inversion de adquisicion de activos
a terceros, asi como la esperada pu-
blicacion de Resolve 2013, dirigido a
financiar el activo corriente a través de
préstamos, que podran destinarse al
pago de nédminas, proveedores, etc. y
a la refinanciacion de endeudamiento
que tenga su vencimiento durante
este ejercicio. Iniciativas que supon-
drdn un balén de oxigeno para mu-
chas pymes y autbnomos de nuestra
Comunidad.

=) NUEVOS CONVENIOS

En los ultimos meses, SOGARPO ha fir-
mado acuerdos de colaboracién con
CaixaBank y Cajamar, con el objetivo
de ofrecer a sus socios participes nuevas
vias de financiacion.

Mediante el convenio suscrito con
CaixaBank, la entidad pondra a dispo-
sicion una linea especifica de crédito de
6 millones de euros para formalizar prés-
tamos para inversion y reestructuraciéon
de pasivos, y pélizas de crédito para ope-
raciones que sean avaladas al 100% por
SOGARPO.

Por su parte, el acuerdo con Cajamar re-
coge la puesta en marcha de una linea de
medio millén de euros para que pymes
y auténomos, preferiblemente del sector
agroalimentario, formalicen préstamos y
créditos de financiacion para circulante y
nuevas inversiones.

>) EMPRESAS TECNOLOGICAS

SOGARPO organizé el “Taller de Analisis
de Riesgos en Empresas de Base Tec-
nolégica”, impartido por la Escuela de
Negocios Novacaixagalicia, el 7 de mayo,
en su sede de Vigo.

El objetivo de esta accion formativa fue
ofrecer a sus técnicos las herramientas
necesarias para analizar, de forma inte-
gral, compafias de perfil innovador, que
les permitan detectar nuevas oportuni-
dades de negocio en este campo, en el
que, debido a sus particularidades (mo-
delos de negocio, productos y entornos
muy especificos), la evaluacién de su
viabilidad y potencial es mas complicado
que en sectores maduros.
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abia es una empresa constituida en
N 1998, con el objetivo de modernizar

y revolucionar el transporte maritimo
de pasajeros a la Isla de Ons, introdu-
ciendo catamaranes rdpidos y modernos.
La compaiiia pertenece al Grupo Acuia,
dedicado a ofrecer servicios de aloja-
miento y restauracién en dicha isla.

Con el paso de los afios, la firma se ha ido
posicionando en el sector, ampliando la
flota y los puertos de salida, hasta con-
vertirse en la referencia para viajar a Ons.
Sin embargo, su punto de inflexion llega
en 2009, cuando decide dar un salto cua-
litativo y cuantitativo al entrar a operar
en la Ria de Vigo, asumiendo la linea re-
gular Moana-Vigo y la de Cangas-Vigo
de forma temporal. Ademas, en 2010
comienza a transportar viajeros a las Islas
Cies desde diferentes puertos. En la ac-
tualidad, Nabia cubre ademas lalinea a la
Isla de Ons desde Bueu y Portonovo, viaja
a San Simén y ofrece rutas por las rias de
Vigo y Pontevedra, con una propuesta
especifica para grupos.

Esta compania decidié acudir a SO-
GARPO para conseguir el aval nece-
sario para la adquisicion del “Pirata
de Cies”. Gracias a la compra del navio,
unido a sus otros catamaranes, la firma
puede presumir de contar con una de
las flotas mas modernas de Galicia.
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EMPRESA AVALADA POR SOGARPO .
NABIA. MODERNIDAD Y CALIDAD EN EL TRANSPORTE
MARITIMO DE PASAJEROS

UNA EMPRESA EN CRECIMIENTO

Naviera Nabia, que supera el millén de
euros de facturacion anual, ha sabido
como minimizar el impacto de la actual
crisis. Las claves para mantener unas ci-
fras envidiables en estos tiempos han
sido la diversificacion de productos
y servicios, la adaptabilidad de los
mismos, la creacion de nuevas lineas
de negocio, el enfoque a nuevos seg-
mentos de clientes, la optimizacion de
costes y la desestacionalizacion de su
actividad.

En sélo tres afios de presencia en la
Ria de Vigo, se ha convertido en la se-
gunda naviera de transporte de pasa-
jeros, con capacidad para mas de 600
personas. Asimismo, y junto al resto
de empresas del Grupo Acuia son un
referente en transportes, alojamiento
y restauracion en la Isla de Ons. Sin
embargo, los retos de Nabia van mas
alla. Certificada con la Q de Calidad
Turistica, su meta es alcanzar un mayor
posicionamiento en viajes a las Islas
Atlanticas de Galicia, minimizando
la estacionalidad y diversificando su
oferta. Para ello se centrard en crear
nuevas lineas y rutas en el entorno de
las rias de Vigo y Pontevedra, tanto en
trafico regular como con alternativas
de ocio para grupos.
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